
<目的>

営業･販売におけるヒューマンスキル及び自動車販売の基礎技術を身に付け、業務

全般の実務及び分析、企画能力を習得する

<内容>

実習(ＯＪＴ)及び座学(Ｏｆｆ－ＪＴ)によるカリキュラムを専門の講師陣が指導・トレー

ニング致します。

<期間>

3ヶ月～６ヶ月(希望により延長可能)

<宿泊施設>

自社敷地内に宿泊施設完備(無料)。提携ウィークリーマンション有り。遠方からの参

加も可能です。

<カリキュラム>

< ＯＪＴ(約330時間)>

基礎業務の実習

販売業務の実習

中古車査定・買い取り業務の実習

顧客へのケアサービスの実習

顧客管理

<Ｏｆｆ－ＪＴ(約90時間)>

学科

オリエンテーション

ビジネスの基礎

商品説明

販売･買い取り業務の基礎

中古車査定の基礎

管理業務の基礎

保険業務の基礎

能力評価

<実技>

パソコン基本実技

中古車商品化の実技
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